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国内流量经营龙头地位持续巩固，短信
业务增速向行业龙头看齐 

  

2016 年 5 月 5 日   买入（首次） 

当前价：11.94 元 

目标价：17.79 元 

   

投资要点   

 公司流量业务：单季收入突破 1.4 亿元，市场龙头地位进一步巩固。自

2015 年 9 月份开始发力，2015 年大汉三通流量经营业务实现营收 1.2 亿

元，2016Q1 上升至 1.42 亿元，继续保持爆发式增长。同时公司在运营

商资源、平台能力、下游客户渠道方面快速推进，和 BAT、京东等主要互

联网企业均建立了流量业务合作关系。流量业务和短信业务具有明显的相

似性，体现为先进入企业更可能借助行业的规模效应持续做大做强。我们

判断，大汉三通借助在流量经营领域的先进入优势以及领先市场地位，叠

加自身较强的业务执行力，公司在流量经营领域的龙头地位长期有望保

持。 

 公司短信业务：短信业务实现同比翻番，毛利率向行业龙头看齐。严厉的

市场整治带来国内企业短信市场集中度快速提升，行业靠前企业成为市场

主要受益者，业绩实现高速增长。大汉三通作为国内企业短信市场领先企

业之一，2015 年企业短信发送量近 40 亿条，营收达到 1.29 亿元，同比

增长近一倍，毛利率提升至 30%附近，和行业第一的梦网科技（34.4%）

基本处于同一水平。2016Q1 公司短信收入达到 0.5 亿元，发送量同比增

长 140%。我们判断，2016 年公司短信业务营收大概率将翻番。 

 公司财务分析：业绩高速增长，流量业务毛利率短期可能维持较低水平。

成长能力方面，大汉三通短信业务、流量业务继续保持高速增长，同时考

虑到短信业务、流量业务自身的规模效应，我们判断公司后续利润的增幅

将显著快于收入增幅；运营能力方面，受益于公司聚焦优质行业大客户策

略，公司应收账款周转率在 2015 年提升至 5.31，较 2014 年（2.31）呈

现明显改善；毛利率方面，预计短信业务毛利率有望在 30%附近平稳小

幅上移，受公司为扩大市场份额而在流量业务上采取激进市场策略影响，

流量业务毛利率短期仍料将大概率处于 20%以下的较低水平。 

 风险因素。行业风险。宏观经济下滑风险，运营商行业政策风险，竞争持

续加剧风险；公司风险。公司核心人员流失风险。 

 盈利预测、估值及投资评级。公司作为国内流量经营领域龙头企业，长期

有望受益于短信业务、流量业务的高速增长，整体业绩空间广阔。我们预

测公司 2016/17/18 年 EPS 分别为 0.64/1.48/2.66 元。根据 wind 一致业

绩预测，选取 4 月 29 日收盘价格，目前国内主板流量经营相关公司股价

对应 2015/16/17 的平均 PE 分别为 106/48/32 倍。目前三板信息技术行

业 PE（TTM，整体）为 45 倍，较主板的 77 倍折价约 42%，考虑到三板

市场的流动性折价，我们给予公司 2016 年 28 倍的估值（较主板可比公

司折价 42%），对应市值为 15.68 亿元，对应股价为 17.79 元，给予“买

入”评级。 

项目/年度 2014 2015 2016E 2017E 2018E 

营业收入(百万元) 82.2  249.7  962.5  1,872.7  2,766.9  

增长率 YoY(%) 10.7  203.9  285.4  94.6  47.8  

归属净利润(百万元) 5.1  13.9  56.0  130.5  234.2  

增长率 YoY(%) 104.1  173.6  302.4  133.0  79.5  

每股收益 EPS(元)全面摊薄 0.06 0.16 0.64 1.48 2.66 

市盈率 PE(x) 207  76  19  8  4  

资料来源：wind，中信证券研究部预测整理，股价选取 5 月 3 日价格 
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相对指数表现 

 

资料来源：中信数量化投资分析系统 

公司信息&财务指标 

公司成立日期               2003-01-29 

新三板挂牌日期             2013-07-04 

新三板做市日期             2015-06-23 

总股本/流通股本 0.88/0.52 亿股 

做市商家数          4 

做市商中信、东吴、国信、天风 

14/15 营业收入 0.82/2.50 亿元 

14/15 收入增速   10.7%/203.9% 

14/15 净利润 5.1/13.9 百万元 

14/15 净利增速 104.1 /173.6% 

14/15EPS    0.06/0/16 元 

14/15  PE207/76 倍 
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投资聚焦 

报告缘起 

大汉三通自 2015 年下半年正式开展流量经营业务以来，按收入规模，占据国内第三方

流量经营市场绝对龙头地位，流量经营作为市场一致认可的通信行业高增长细分领域，吸引

梦网科技、网宿科技、吴通通讯等相关主板公司纷纷布局这一领域。在激烈的市场竞争压力

下，市场普遍担忧大汉三通是否有足够的能力面对主板上市公司的竞争，同时公司传统的企

业短信业务是否会在 OTT 业务的冲击下迅速萎缩。在本篇报告中，我们尝试对投资者的上

述担忧和疑惑进行分析解答。 

投资观点 

国内企业短信市场龙头企业市场份额快速提升，流量经营领域龙头企业有望持续领跑市

场。（1）自 2014 年相关部门针对短信市场开展严厉整治导致市场下滑后，国内企业短信市

场在 2015 年出现明显回暖迹象，以梦网科技为代表的龙头企业市场份额和毛利率均出现明

显提升，成为市场主要受益者；（2）我们判断国内流量经营市场的发展路径长期将和短信市

场基本一致，但第三方企业在其中的市场空间将更为广阔，同时行业具有明显的规模效应，

有利于行业内先进入企业，领域内龙头企业有望借助规模效应持续领跑市场。 

公司在流量经营领域龙头地位持续巩固。2016Q1 公司流量经营单季度收入达到 1.42

亿元，超过 2015 年的全年总和。同时，过去一年来，公司在运营商资源、平台能力、下游

客户渠道方面快速推进，不断提升自身综合业务实力。我们分析判断，借助流量经营行业自

身的规模效应以及公司自身较强的业务执行力，大汉三通在流量经营领域龙头地位长期有望

得以保持。 

公司短信业务同比翻番，毛利率向行业龙头看齐。公司在短信业务方面的整体业绩表现

基本和行业内绝对龙头梦网科技保持一致，2015 年短信发送量增长近一倍，毛利率提升至

30%附近，已经和梦网科技（34.4%）非常靠近。 

创新之处 

国内企业短信、流量经营市场发展路径的详细分析。在报告中，我们对国内企业短信、

流量经营市场的现状、发展驱动力、竞争格局、发展路径等关键产业要素进行了展开分析和

回答。 

公司主要业务进展的跟踪分析。围绕行业发展的关键驱动要素，我们对公司企业短信、

流量经营业务的运营现状、核心能力构建、长期业务规划等关键要素进行详细的分析和测算，

并在此基础上对公司未来经营业绩进行展望。 

风险因素 

宏观经济下滑风险，运营商行业政策风险，竞争持续加剧风险，公司核心人员流失风险。



大汉三通（430237）新三板公司跟踪分析报告  
 

 

请务必阅读正文之后的免责条款部分 1

 

流量经营：单季收入突破 1.4 亿元，行业龙头地位持续巩

固 

用户需求：国内用户移动流量需求高速增长，长期仍存在广阔空间 

根据工信部数据统计，2015年国内整体移动互联网接入流量以及用户DOU数据较2014

年继续保持高速增长，同比增幅近 1 倍；同时，根据 CNNIC 的调研结果，目前下游用户需

求主要集中于在线视频、网络游戏等市场高增长领域，同时超过 70%的用户仍存在明显的进

一步流量诉求。但即使按照目前的高速增长态势，国内用户 DOU 数据较欧美等发达国家仍

存在明显的差距，例如 2015 年美国用户 DOU 超过 2G，而同期国内用户 DOU 水平不足

0.4GB。 

图 1：国内移动互联网接入流量 

 
资料来源：工信部，中信证券研究部整理 

图 2：国内用户移动流量使用分布（2015） 

 
资料来源：CNNIC，中信证券研究部 

 图 3：国内用户手机流量使用情况（2015） 

 
资料来源：CNNIC，中信证券研究部 
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图 4：国内用户移动流量 DOU 分布 

 
资料来源：工信部，CNNIC，中信证券研究部整理 

表 1：各国移动互联网用户移动流量 DOU 数据（单位：MB） 

国家 2010 2015 

英国 268 4023 

法国 106 4160 

德国 139 3173 

意大利 199 4054 

美国 162 2293 

加拿大 212 2416 

日本 349 3631 

澳洲 228 4038 

巴西 35 935 

印度 8 381 

资料来源：Cisco Systems，中信证券研究部整理 

市场特性：规模效应决定龙头企业有望持续领跑市场 

随着移动互联网的向前迁移，移动流量的商业模式、参与主体、产品结构和目标客户也

在持续的丰富和复杂化，流量经营已逐渐成为一项系统性的工程，需要各方的积极参与和协

同，运营商已经很难实现单方主导，能够整合上游运营商基础资源，并面向下游用户进行对

接的第三方流量经营服务企业成为市场发展的必然。和企业短信业务相比，流量业务独有的

行业特征将形成如下态势: 相较于短信市场，个性化业务模式将使得第三方流量经营服务企

业获得更大市场份额；同时企业短信和流量经营在上游资源、下游客户方面具有较高的相似

性，因此我们判断流量经营领域先发公司有望借助规模优势持续领跑市场。 

图 5：国内运营商收入占比变化 

 
资料来源：工信部，中信证券研究部整理 

 图 6：国内 4G 用户数量（万） 

 
资料来源：工信部，中信证券研究部整理 
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图 7：运营商语音、流量经营模式对比 

 
资料来源：中国移动，中信证券研究部整理 

表 2：第三方企业在流量经营市场空间更为广阔 

类别 企业短信 流量经营 

行业监管风险 面临营销、垃圾短信等突出问题，监管风险大 并不存在短信类似的问题，监管风险小 

运营商态度 
企业选择：倾向选择少数第三方合作企业，降低监管风险 

电信资源：释放少量资源，运营商可自主运营大部分 

企业选择：监管风险相对较小 

电信资源：倾向释放更多资源给第三方，运营商个性化服务能
力差 

下游客户需求 要求提供系统的解决方案 要求针对企业场景提供丰富、个性化的定制方案， 

资料来源：中信证券研究部整理 

表 3：短信&流量经营环节涉及产业环节具有相似性 

类别 企业短信 流量经营 

上游资源 三大电信运营商 三大电信运营商 

中间业务系统 短信发送平台 流量平台，逻辑较短信更复杂 

下游客户 互联网、金融、零售等行业客户销服部门 
互联网、金融、零售等行业客户销服部门，个性化
需求更为强烈 

资料来源：中信证券研究部整理 

公司业绩：维持爆发式增长，单季度突破 1.4 亿元 

根据 2016Q1 财务报告，公司当季流量经营业务实现收入 1.42 亿元，较 2015Q4 季度

环比增幅高达 85.4%，继续保持爆发式增长，单季度收入已经超过 2015 年全年的收入。同

时在行业竞争格局方面，根据我们的行业访谈，国内主要竞争流量经营相关产品在 2016 年

才开始逐步上线，公司在国内流量经营市场行业领先地位进一步巩固。 

图 8：公司流量经营业务流水 

 
资料来源：公司财报，中信证券研究部整理 
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业务运营：行业龙头地位持续巩固 

运营商资源：整体储备充足。2014 年底，公司成为行业内第一家获得中国移动集团总

部 4G 全业务代理资格的企业，之后又陆续与中国电信、中国联通多家省市公司签订合作协

议。目前，经过近 2 年的市场开拓，公司已经与三大运营商旗下总部、主要地区分公司建立

了流量合作关系，整体流量资源储备充足。 

表 4：公司运营商流量合作协议签署情况 

电信运营商 合作签约情况 

中国移动 集团总部，上海移动、江苏移动、浙江移动、福建移动、广东移动、湖北移动等 

中国联通 北京联通、上海联通、山东联通、福建联通、广东联通等 

中国电信 
广东电信、北京电信、上海电信、江苏电信、浙江电信、贵州电信、重庆电信、湖南电信、湖北电
信、辽宁电信等 

资料来源：公司公告，中信证券研究部整理 

客户资源：已在互联网、金融等核心领域建立领先优势。目前公司已经在互联网、航空

物流、金融等关键行业领域发展了大批的客户资源，包括互联网领域的 BAT，金融领域的花

旗银行，航空物流领域的德邦物流、春秋航空等；并在全国范围内建立了庞大的营销服务网

络。同时，公司为下游客户提供个性化服务的能力持续提升，并形成了诸多代表性案例。 

表 5：公司流量经营业务发展客户资源 

行业 合作客户情况 

互联网 腾讯、阿里巴巴、百度、京东商城、携程网、小米科技、饿了吗、同程网、2345 等 

金融 建设银行、工商银行、花旗银行、招商银行、恒银金融等 

航空物流 春秋航空、德邦物流等 

资料来源：公司公告，中信证券研究部整理 

图 9：公司流量经营业务主要客户分布（按行业归类，2016Q1） 

 
资料来源：公司财报，中信证券研究部整理 

图 10：公司营销服务网络 

 
资料来源：公司财报，中信证券研究部整理 
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流量平台能力：完善 B 端能力，C 端展开积极尝试。在基础的流量产品方面，公司平台

目前已经具备前向&后向流量，通用&本地流量等多种流量类别随机组合的产品运营能力。

2016 年 3 月，公司正式推出面向 C 端用户的“大汉流量银行”产品，实现流量的买、存、贷

一体化功能，在巩固 B 端业务的同时，积极在 C 端展开尝试。 

图 11：公司流量经营产品 

 
资料来源：公司路演材料，中信证券研究部 

图 12：公司“大汉流量银行”产品界面 

 
资料来源：公司官网，中信证券研究部 

小结：行业龙头地位长期有望保持。自 2015 年率先在国内开展流量经营业务以来，按

收入规模，公司一直是国内最大的流量经营企业。根据我们的持续跟踪，自去年下半年以来，

公司在运营商资源、平台能力构建、下游客户拓展方面快速推进，行业龙头地位进一步确立。

参考国内第三方短信行业的发展路径，并结合公司较强的业务执行力，我们相信，公司在流

量经营领域的龙头地位有望得以保持，并逐步借助流量经营业务所具有的规模效应，持续提

升自身市场份额和业务毛利率。 
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短信业务：短信业务同比翻番，毛利率向行业龙头看齐 

行业表现：整体维持小幅平稳增长，龙头企业份额占比快速提升 

行业监管推动市场集中度提升，龙头企业成为市场主要受益者。根据工信部数据统计，

在经历了 2014 年短信行业严厉整治后，2015 年国内企业短信发送量较 2014 年同比增长

3.7%，呈现温和回升态势。目前国内企业短信市场除了运营商自运营的部分外，第三方服务

企业市场集中度仍处较低水平，以企业短信龙头梦网科技为例，按短信发送量，其在 2013

年市场份额仅为 2.48%。我们判断，行业监管的趋严有助于市场的长期健康发展，利好行业

龙头企业，在 2015 年，无论从短信发送量和业务利润表现，国内龙头企业短信公司业绩均

出现了明显的增长，以梦网科技为例，其在 2015 年短信发送量超过 300 亿条，同比增幅高

达 91.1%，净利润 2.31 亿元，同比增幅 124.2%。 

图 13：国内企业短信业务量（亿条） 

 
资料来源：工信部，中信证券研究部整理 

表 6：国内主要企业短信业务业绩表现 

公司 
短信发送量（亿条） 净利润（百万元） 

2014 2015 YoY(%) 2014 2015 YoY(%) 

国都互联       79.74  96.47  21.0% 

创世漫道 76.93 127.67 66.0% 42.09  72.43  72.1% 

亿美软通 
   

44.34 84.34 90.22% 

梦网科技 157 300 91.1% 102.99  230.95  124.2% 

资料来源：各公司公开财报，中信证券研究部整理 

公司业绩：短信业务同比翻番，毛利率向行业龙头看齐 

在业务量方面，公司 2015年全年实现短信发送量近 40亿条，较 2014年同比增长 99%，

2016Q1 达到近 13 亿条，同比增长 140.6%，整体保持高速增长趋势。在毛利率方面，伴随

短信发送量的持续提升，公司短信业务规模效应持续显现，目前，公司短信业务毛利率已经

提升至 30%附近，和梦网科技（34.4%）等企业基本处于同一水平。 
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图 14：公司短信业务发送量 

 
资料来源：公司财报，中信证券研究部 

图 15：公司短信业务毛利率 

 
资料来源：公司财报，中信证券研究部 

业务运营：上游资源、短信平台、客户渠道等基础能力稳步推进 

第三方企业从事企业短信业务，主要涉及上游运营商资源的获取、中间短信平台搭建，

以及面向下游企业用户提供高效分发服务等核心环节。近年来，公司围绕上述核心环节不断

优化自身业务能力，推动短信业务持续高速增长。 

运营商资源：进一步丰富。截至目前，公司已经与中国移动、联通、电信公司的省、市

甚至县级近 200 个公司展开深度合作，并签订战略合作协议，实现了华北、华东、华南、华

中等重点城市的资源战略布局，并为后续资源市场覆盖、业务合作的持续稳定奠定坚实的基

础。预计未来一年内公司将会进一步与中国移动、联通、电信在全国各地签署合作协议，实

现资源端的强大整合。 

短信平台能力：持续强化。公司从短信平台软件起步，具有深厚的技术积累，近年来，

公司短信平台在稳定性、下发速度、并发容量等关键基础能力方面进一步完善和提升，比如

单客户提交速度由去年的 500 条/秒提升至 1000 条/秒，系统日短信处理能力从去年的 1 亿

条提升至 2 亿条。 

表 7：公司短信平台基础能力 

类别 性能指标描述 

平台稳定性 7*24 小时，全年服务故障时间<5 分钟 

短信下发速度 90%以上的短信可在 10 秒内到达。在 3 分钟之后到达的短信不计费 

并发容量 支持大容量短信提交处理能力，单客户提交速度达 1000 条/秒 

短信到达率 全国唯一的号码、三网合一、支持上下行和状态报告、全国可达 
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类别 性能指标描述 

日处理量 系统短信日处理量高达两亿条，通道接入千余条 

资料来源：公司公告，公司路演材料，中信证券研究部整理 

客户渠道：深度聚焦行业大客户。2014 年开始，公司根据市场发展趋势，对短信业务

经营策略进行重大调整，具体表现为在客户群上进一步聚焦金融、物流、互联网等行业大客

户，整体客户结构分布和行业龙头基本一致。在服务内容上摈弃过去的营销短信等内容，专

注于功能类短信，降低经营风险。 

图 16：公司短信业务主要代表性客户 

 
资料来源：公司官网，中信证券研究部 

图 17：公司短信业务主要客户分布（按行业归类，2016Q1） 

 
资料来源：公司财报，中信证券研究部整理 

表 8：梦网科技企业短信业务客户结构 

行业 客户数 占比 

互联网与电子商务 1638 21.0% 

金融 749 9.6% 

连锁零售 1086 13.9% 

其他 4338 55.5% 

总计 7811 100.0% 

资料来源：公司公告，中信证券研究部整理 

物流&电子商务 互联网 金融服务 餐饮&旅游 其他 
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财务分析：整体业绩高速增长，短期利润率可能维持较低

水平 

成长能力：收入、净利润高速增长 

在收入方面，公司 2015 年实现营业收入 2.50 亿元，同比增长 203.95%，其中传统企

业短信业务 1.29 亿元，同比增长近一倍，2015 年下半年开始布局的流量业务实现收入 1.20

亿元。进入 2016Q1，公司流量业务继续保持高速增长，流量业务收入达到 1.42 亿元，短信

业务达到 0.5 亿元，考虑到一季度内不利的春节假期等因素，我们预计短信业务收入在 2016

年将大概率翻番；净利润方面，受整体业务的爆发式增长以及业务规模效应的显现，公司

2015 年实现净利润 0.14 亿元，2016Q1 为 0.08 亿元，伴随着短信、流量业务的继续高速增

长，以及业务自身规模效应的显现，我们预计后续利润增幅将显著高于同期收入增幅。 

图 18：公司营业收入及增长率（元） 

 
资料来源：wind，中信证券研究部 

 图 19：公司净利润及增长率（元） 

 
资料来源：wind，中信证券研究部 

图 20：公司收入结构（元） 

 
资料来源：wind，中信证券研究部整理 

运营能力:聚焦优质客户推动应收账款周转率明显改善 

在应收账款周转率方面，2014 年公司在短信业务领域调整业务策略，由过去的全客户

覆盖向重点行业（金融、物流、航空、互联网等）优质客户进行聚焦，主动放弃大量中小客

户，从而导致当期财务业绩出现一定波动。进入 2015 年，随着短信业务策略调整效果的显

现，以及流量业务领域继续聚焦优质行业客户（互联网、金融、航空物流等），公司应收账

款周转率持续好转，达到 5.31，较 2014 年出现明显改善。 
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图 21：公司应收账款周转率 

 
资料来源：wind，中信证券研究部整理 

盈利能力：业务规模效应持续显现，激进流量业务策略导致短期利润
率处于较低水平 

在销售毛利率方面，受国内短信市场竞争减弱以及行业龙头市场集中度提升推动，公司

短信业务毛利率持续改善，从 2015 年开始，公司进入流量业务市场，并在前期采用了较为

激进的营销策略加大对上游运营商资源的争夺，以及下游核心行业优质客户的覆盖，从而扩

大前期市场领先优势，从而导致毛利率呈现较低水平。在销售净利率方面，受短信、流量业

务规模效应的持续显现，公司三项费用率呈现持续下移的良好态势，但受流量业务自身较低

销售毛利率影响，公司整体销售净利率短期也呈现一定的下移。 

图 22：公司销售毛利率数据（%） 

 
资料来源：wind，中信证券研究部 

 图 23：公司销售净利率数据（%） 

 
资料来源：wind，中信证券研究部 

图 24：公司三项费用率数据 

 
资料来源：wind，中信证券研究部整理 
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风险因素 

行业风险。宏观经济下滑风险，运营商行业政策风险，竞争持续加剧风险 

公司风险。公司核心人员流失风险。 

盈利预测与关键假设 

关键假设： 

1）收入方面。公司短信业务持续高速增长，流量经营领域的龙头地位已经逐步确立并

得到持续巩固。短信业务部分，我们预计 2016/17/18 年销售收入分别为 2.52/3.80/5.13 亿

元，同比增速为 94.8%/51.0%/35.0%；流量经营业务部分，随着运营商流量政策的进一步

放开以及用户移动互联网接入流量的高速增长，作为行业龙头，我们预计公司 2016/17/18

年该业务收入分别为 7.11/14.92/22.54 亿元，同比增速为 490.0%/110.0%/51.0%。 

2）成本方面。短信业务部分，伴随着行业集中度的持续提升以及靠前企业规模效应的

显现，预计公司短信业务毛利率将持续改善，预计公司短信业务在 2016/17/18 年的毛利率

为 31.0%/31.5%/32.0%。流量经营业务部分，考虑到未来激烈的市场竞争格局，以及公司

为保持行业龙头所坚持的较为激进市场策略，预计短期毛利率仍将保持较低水平，我们预计

公司流量经营业务在 2016/17/18 年的毛利率为 14.0%/15.0%/16.0% 

3）费用方面。随着短信业务、流量经营业务的持续高速增长，以及两项业务自身具有

的规模属性，我们预计公司管理费用、营销费用在整体收入中比重将逐步降低，预计公司

2016/17/18 年管理费用、营销费用占整体收入的比重分别为 4.5%/4.0%/3.5%、

6.0%/5.0%/4.5%。 

表 9：公司收入、成本、费用预测 

项目 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

收入（千元）           

企业短信 73,038 129,273 251,823 380,253 513,342 

流量经营 0 120,456 710,690 1,492,449 2,253,598 

其他业务（传统软件业务等） 9,124 
    

合计 82,162 249,729 962,513 1,872,702 2,766,939 

            

收入增速（%）           

企业短信 20.60% 76.99% 94.80% 51.00% 35.00% 

流量经营     490.00% 110.00% 51.00% 

其他业务（传统软件业务等） -33.08%         

合计 10.74% 203.95% 285.42% 94.56% 47.75% 

            

毛利率（%）           

企业短信 27.5% 30.0% 31.0% 31.5% 32.0% 

流量经营   17.9% 14.0% 15.0% 16.0% 

其他业务（传统软件业务等）           

合计 35.5% 24.2% 18.4% 18.4% 19.0% 

            

费用率（%）           

营业税金及附加 0.48% 0.15% 0.20% 0.20% 0.20% 

管理费用 15.01% 8.89% 4.50% 4.00% 3.50% 

营销费用 6.84% 6.63% 6.00% 5.00% 4.50% 
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项目 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

总费用率 22.33% 15.67% 10.70% 9.20% 8.20% 

资料来源：公司财报，中信证券研究部预测整理 

盈利预测。基于以上假设，经模型测算得出公司 2016/17/18 年归属净利润分别为

0.56/1.30/2.34 亿元，CAGR 为 256.3%。按目前 0.88 亿股股本计算的 2016-2018 年 EPS

为 0.64/1.48/2.66 元。 

表 10：公司核心财务指标预测 

项目/年度 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

营业收入(百万元) 82.2 249.7 962.5 1,872.7 2,766.9 

增长率 YoY(%) 10.7 203.9 285.4 94.6 47.8 

归属净利润(百万元) 5.1 13.9 56.0 130.5 234.2 

增长率 YoY(%) 104.1 173.6 302.4 133.0 79.5 

每股收益 EPS(元)全面摊薄 0.06 0.16 0.64 1.48 2.66 

毛利率(%) 35.5 24.3 18.4 18.4 19.0 

净资产收益率(%) 17.6 20.8 43.7 58.9 58.0 

每股净资产(元) 0.4 1.1 1.8 3.3 5.9 

资料来源：公司财报，中信证券研究部预测整理 

估值分析及投资评级 

估值横向比较及投资评级。根据 wind 一致业绩预测，选取 4 月 29 日收盘价格，目前国

内主板流量经营相关公司股价对应 2015/16/17 的平均 PE 分别为 106/48/32。目前三板信息

技术行业 PE（TTM，整体）为 45 倍，较主板的 77 倍折价约 42%，考虑到三板市场的流动

性折价，我们给予公司 2016 年 28 倍的估值（较主板可比公司平均水平的 48 倍折价 42%），

对应市值为 15.68 亿元，对应股价为 17.79 元，给予“买入“评级。 

表 11：A 股生物识别相关公司估值 

公司名称 股票代码 市值（亿元） 
收盘价
（元） 

净利润(百万元) PE 

2015 2016E 2017E 2015 2016E 2017E 

吴通控股 300292.SZ 106.09 33.26 167.43 320.5 442.16 63  33  24  

通鼎互联 002491.SZ 176.87 14.75 183.5 428 550 96  41  32  

荣信股份 002123.SZ 157.5 18.28 98.56 393.39 617.51 160  40  26  

高鸿股份 000851.SZ 76.88 13 51.38     150      

网宿科技 300017.SZ 503.71 63.81 831.35 1,302.71 1,969.53 61  39  26  

北纬通信 002148.SZ 46.57 18.2 -19.1 54 87   86  54  

平均   177.94          106  48  32  

资料来源：wind 一致预期，中信证券研究部整理，股价为 2016 年 5 月 3 日收盘价格 
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利润表（百万元） 

指标名称 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

营业收入 82  250  963  1,873  2,767  

营业成本 53  189  785  1,529  2,242  

毛利率 35.5% 24.3% 18.4% 18.4% 19.0% 

营业税金及附加 0  0  2  4  6  

营业费用 6  17  58  94  125  

营业费用率 6.8% 6.6% 6.0% 5.0% 4.5% 

管理费用 12  22  43  75  97  

管理费用率 15.0% 8.9% 4.5% 4.0% 3.5% 

财务费用 1  0  0  0  -1  

财务费用率 1.8% 0.2% 0.0% 0.0% 0.0% 

其他经营损益 5  5  5  8  6  

营业利润 5  16  70  163  293  

营业利润率 5.7% 6.3% 7.3% 8.7% 10.6% 

营业外收入 1  2  0  0  0  

营业外支出 0  0  0  0  0  

利润总额 6  17  70  163  293  

所得税 1  4  14  33  59  

所得税率 17.2% 20.2% 20.0% 20.0% 20.0% 

归属于母公司 

股东的净利润 
5  14  56  130  234  

净利率 6.2% 5.6% 5.8% 7.0% 8.5% 
 

 

资产负债表 （百万元） 

指标名称 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

货币资金 11  41  51  117  309  

存货 0  0  0  0  0  

应收账款/票据 41  53  108  209  292  

其他流动资产 4  37  102  163  215  

流动资产 56  131  262  489  815  

固定资产 6  5  5  5  4  

长期股权投资 0  0  0  0  0  

无形资产 1  6  7  8  8  

其他长期资产 0  0  0  1  1  

非流动资产 6  12  13  13  14  

资产总计 63  143  274  502  829  

短期借款 11  3  3  3  3  

应付账款/票据 8  21  78  153  224  

预收账款 1  7  19  37  55  

其他流动负债 9  12  17  22  25  

流动负债 29  43  118  216  308  

长期借款 0  0  0  0  0  

其他长期负债 0  0  0  0  0  

非流动性负债 0  0  0  0  0  

负债合计 29  43  118  216  308  

股本 18  35  88  88  88  

资本公积 8  43  1  1  1  

留存收益 8  21  67  197  432  

少数股东权益 0  0  0  0  0  

股东权益合计 34  100  156  287  521  

负债股东权益总计 63  143  274  502  829  
  

现金流量表 （百万元） 

指标名称 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

税前利润 6  17  70  163  293  

所得税支出 -1  -4  -14  -33  -59  

折旧和摊销 3  3  3  3  3  

营运资金变动 0  -28  -60  -72  -48  

其他 -5  6  5  8  5  

经营现金流 3  -5  3  69  194  

资本支出 -1  -9  -3  -3  -3  

投资收益 0  0  0  0  0  

资产变卖 0  0  0  0  0  

其他 0  0  0  0  0  

投资现金流 -1  -9  -3  -3  -3  

发行股票 0  37  0  0  0  

负债变化 0  0  0  0  0  

股息支出 0  0  0  0  0  

其他 -1  7  0  0  1  

融资现金流 -1  44  0  0  1  

现金及现金等价物

净增加额 
1  30  0  66  191  

 

 
主要财务指标 

指标名称 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

增长率（%）           

营业收入 10.7  203.9  285.4  94.6  47.8  

营业利润 -239.3  235.2  343.9  133.0  79.5  

净利润 104.1  173.6  302.4  133.0  79.5  

利润率（%）           

毛利率 35.5  24.3  18.4  18.4  19.0  

EBITMargin 5.7  6.3  7.3  8.7  10.6  

EBITDAMargin 9.6  7.6  7.5  8.9  10.7  

净利率 6.2  5.6  5.8  7.0  8.5  

回报率（%）           

净资产收益率 17.6  20.8  43.7  58.9  58.0  

总资产收益率 8.7  13.5  26.8  33.6  35.2  

其他（%）           

资产负债率 46.5  30.0  43.0  42.9  37.2  

所得税率 17.2  20.2  20.0  20.0  20.0  

股利支付率 0.0  0.0  0.0  0.0  0.0  30.0  
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